
เช่าเหมาลำ� จำ�นวน 1 ลำ� และ 3. 
การขนส่งแบบรายเที่ยว หรือ Sport 
จำ�นวน 1 ลำ� โดยบริษัทมีสัญญาใน
การให้บริการแล้วทุกลำ� และมีสัญญา
นานที่สุดถึง 13 ปี
	 นางชุติภา กล่าวต่อว่า บริษัท
ขอดูทิศทางธุรกิจและผลประกอบ
การไตรมาส 2/2563 ก่อนว่าจะเป็น
อย่างไร หลังจากนั้นจึงจะปรับกลยุทธ์
การดำ�เนนิธรุกจิใหส้อดคล้องกบัสภาวะ
เศรษฐกิจและความต้องการของลูกค้า 
ทั้งนี้ต้นปี 2563 บริษัทตั้งเป้ารายได้
โตสูงกว่า 20 % จากปีก่อนที่ 713.07 
ล้านบาท สำ�หรับการเติบโตจะมาจาก
การรับรู้รายได้จากการให้บริการใหม่ 
รวมถึงกลุ่ม ลูกค้าเก่า 
	 อยา่งไรกด็บีริษัทตัง้เปา้การเตบิโต
ในช่วง 3-5 ปี บริษัทคาดอัตราการ
เติบโตจะอยู่ที่ 30-50% และมีอัตรา
การให้บริการเรือทั้งส้ิน 100% ส่วน
งบลงทุนในการซื้อเรือหรือรับเรือเพ่ิม
ขึ้นอยู่กับน้ำ�หนักบรรทุกของเรือโดย
ขนาด 3 พันเดตเวตตัน (DWT) จะ
ใช้งบราว 250 ล้านบาทต่อลำ� และ
ขนาด 5 พันเดตเวตตัน (DWT) จะ
ใช้งบมากกว่า 250 ล้านบาทขึ้นไป 
อนึ่งปี 2562 บริษัทมีรายได้ 713.07 
ล้านบาท และมีกำ�ไรสุทธิ 80.76 
ล้านบาท
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ทนัหุน้ – สูโ้ควดิ – VL สง่ซิกแนวโนม้ 
ขนสง่มนีาคมฟ้ืน เร่งเคร่ืองดนัมาร์จิน้
ไตรมาสแรกแตะ 20-25% แมท่พัหญงิ 
“ชุติภา กลิ่นสุวรรณ” แย้มปัจจุบันมี 
บริการเรือ 12 ลำ� น้ำ�หนกับรรทกุรวม 3.90 
หมื่นเดตเวตตัน พร้อมโชว์สัญญาให้
บริการสงูสดุ 13 ป ีคาดรายไดป้ ี2563 
โต 20% จากปีก่อน
	 นางชุติภา กลิ่นสุวรรณ ประธาน
เจ้าหน้าที่บริหาร บริษัท วี.แอล. เอ็น
เตอร์ไพรส์ จำ�กัด (มหาชน) หรือ VL 
เปดิเผยว่า แนวโนม้การขนส่งสินคา้ทาง
เรอืในชว่งเดอืนมนีาคมเร่ิมปรับตวัดขีึน้ 
จากเดือนมกราคมและกุมภาพันธ์ที่
ชะลอตวัลงอยา่งไรกต็ามบริษัทยอมรับ
โรคระบาดโควิด-19 จะกระทบต่อ
ธุรกิจของบริษัททางอ้อม โดยเฉพาะ
การขนส่งของลูกค้าในประเทศ เพราะ
บริษัทขนส่งให้กับลูกค้าในประเทศ 
80% และมีต่างประเทศ 20% ซึ่งส่วน
ใหญบ่ริษัทใหบ้ริการขนส่งสินคา้ในแถบ
เอเชียตะวันออกเฉียงใต้
l	 ดันมาร์จิ้นแตะ 25%
	 พร้อมกันนี้บริษัทคาดทิศทาง
รายได้ในไตรมาส 1/2563 จะลดลง
เมื่อเทียบกับช่วงเดียวกันกับปีก่อน 
เนื่องจากการขนส่งสินค้าใน 2 เดือน
แรกชะลอตัวลง ประกอบกับช่วง
ไตรมาส 4/2562 ที่ผ่านมา ลูกค้า

ปรับปรุงกำ�ลังการผลิตและหยดุโรงงาน 
ส่งผลต่อเนื่องมายังไตรมาส 1/2563 
นอกจากนี้บริษัทยังอยู่ระหว่างเจรจา
กับลูกค้าใหม่หลายราย เพื่อให้บริการ
ขนส่งสินค้าทางเรือ แต่ยังไม่มีความ
ชัดเจน เนื่องจากลูกค้าอยู่ระหว่าง
ตดิตามสถานการณโ์รคระบาดโควดิ-19
	 ทัง้นีแ้มแ้นวโนม้รายไดใ้นไตรมาส 
1/2563 จะปรับตัวลดลง แต่บริษัทคา
ดมาร์จิน้ หรืออตัรากำ�ไรขัน้ตน้ (Gross 
Profit Margin) จะเพ่ิมขึ้นมาอยู่ที่
ระดบั 20-25% เมือ่เทยีบกบัปกีอ่นทีม่ี
อตัรากำ�ไรขัน้ตน้ต่ำ�กวา่ 20% เนือ่งจาก
บริษัทสามารถควบคุมต้นทุนภายใน
องค์กรและการให้บริการได้ในระดับดี 
ประกอบกบัในไตรมาส 1/2563 บริษัท
มกีำ�ไรพิเศษจากการขายสินทรัพยอ์อก
ไป รวมถึงราคาน้ำ�มันที่ปรับตัวลดลง 
ส่งผลให้ต้นทุนการขนส่งลดลงด้วย 
เช่นกัน
l	 มีเรือให้บริการ 12 ลำ�
	 ปัจจุบันบริษัทมีจำ�นวนเรือให้
บริการทั้งส้ิน 12 ลำ� กำ�ลังน้ำ�หนัก
บรรทุกรวม 3.90 หมื่นเดตเวตตัน
(DWT) แบ่งเป็นการให้บริการ 3 
ประเภท ได้แก่ 1. การให้บริการขนส่ง
สินคา้โดยมสัีญญาระยะยาว Contract 
of Affreightment หรือ COA จำ�นวน 
9 ลำ� 2. การใหบ้ริการขนส่งสินคา้แบบ

VL บริษัท วี.แอล. เอ็นเตอร์ไพรส์ จำ�กัด (มหาชน) 
 Company Background	
	 บริษัท วี.แอล. เอ็นเตอร์ไพรส์ จำ�กัด มหาชน (“บริษัท”) เริ่มก่อตั้งเมื่อปี 2534 โดย 
มีทุนจดทะเบียนเริ่มแรก 1,000,000 บาท และต่อมาในปี 2536 ได้เพิ่มทุนจดทะเบียนเป็น 
6,000,000 บาท ประกอบธุรกิจให้บริการขนส่ง ผลิตภัณฑ์ปิโตรเลียม ผลิตภัณฑ์เคมีภัณฑ์ 
ทางเรือทัง้ในประเทศและตา่งประเทศ ใหบ้ริการขนส่งแกคู่ค่า้ทีเ่ปน็ผูค้า้น้ำ�มนัรายใหญ ่เช่น บมจ. 
เอสโซ่ (ประเทศไทย), บมจ. บางจาก คอร์ปอเรชั่น, บจก. เชฟรอน บจก.เชลล์แห่งประเทศไทย 
และบมจ. ไออาร์พีซี เป็นต้น ซึ่งสินค้าหลักแบ่งออกเป็น 5 ประเภท ได้แก่ น้ำ�มันดิบ น้ำ�มันเตา 
น้ำ�มันใส น้ำ�มันหล่อลื่น และน้ำ�มันปาล์ม
	 ณ ปัจจุบัน บริษัทมีกองเรือเพื่อใช้ในการประกอบธุรกิจจำ�นวน 13 ลำ� โดยมีน้ำ�หนักบรรทุก
เรือ (Capacity 98%) รวมเท่ากับ 41,524 ลบ.ม.และมีอายุเฉลี่ยของกองเรือที่ 16 ปี

 Key Development of Company

2536			 บริษัท เพ่ิมทนุจดทะเบยีนเปน็ 6 ลบ. และมเีรือใหบ้ริการกบั บมจ. เอสโซ ่(ประเทศไทย) 
					   เป็นลำ�แรก ชื่อเรือ VL 1
2539			 บริษัท เพิ่มทุนจดทะเบียนเป็น 10 ลบ. เริ่มให้บริการกับคู่ค้าต่างประเทศ
2547			 บริษัท เพ่ิมทนุจดทะเบยีนเปน็ 37 ลบ. เร่ิมใหบ้ริการขนส่งกบักลุ่มคูค่า้ บมจ. บางจาก 
					   คอร์ปอเรชั่น
2551			 บริษัท เพ่ิมทนุจดทะเบยีนเปน็ 42 ลบ. เร่ิมใหบ้ริการขนส่งกบักลุ่มคูค่า้ บจก. เชฟรอน 
2559			 บริษัท มกีารปรับโครงสร้างบริษัทใหมโ่ดยการควบรวมกจิการของบจก. ชตุภิา มารีนออยล์ 
					   ที่อยู่ภายใต้การบริหารงานเดียวกัน
2561			 บริษัท แปรสภาพเป็นมหาชนจำ�กัด และมีการเพิ่มทุน จาก 300 ลบ. เป็น 400 ลบ.
2562			 บริษัท บริษัทเปดิขายหุน้สามญัใหแ้กป่ระชาชน (IPO) เปน็คร้ังแรกในตลาดหลักทรัพย ์mai 

 Business Plan

	 บริษัท มีแผนจะใช้เงินทุนที่ได้จากการเสนอขายหุ้นสามัญเพ่ิมทุน เพ่ือสนับสนุนกลยุทธ์
หลักของบริษัท  ในการเพิ่มศักยภาพการให้บริการในเชิงคุณภาพและปริมาณ เพื่อขยายตลาด
เรือขนส่งสินค้า ให้บริการในเส้นทางการเดินเรือใหม่  รวมถีงขยายฐานลูกค้าทั้งในประเทศและ
ต่างประเทศ โดยเฉพาะภูมิภาคเอเชียตะวันออกเฉียงใต้ที่มีโอกาสเติบโตสูง โดยมีเป้าหมายเพื่อ
เพิ่มรายได้ กำ�ไร อัตราผลตอบแทนของผู้ถือหุ้นให้เติบโตอย่างยั่งยืนในอนาคต โดยมีโครงการ
ที่สำ�คัญระหว่าง 2 - 3 ปี ข้างหน้า สรุปได้ดังต่อไปนี้

1.	การตอ่เรือใหมเ่พ่ือทดแทนเรือลำ�เดมิทีม่อีายใุกล้ปลดระวาง และลดอายกุองเรือเฉล่ีย เพ่ือเพ่ิม 
	 ศักยภาพและปริมาณการขนส่งสินค้า และมีแผนต่อเรือใหม่ที่มีขนาดใหญ่กว่าเดิม 
2.	การขยายกองเรือ เพ่ือขยายการใหบ้รกิารขนส่งสินคา้ในเส้นทางการเดนิเรือใหม ่ทัง้ในประเทศ 
	 และระหว่างประเทศ ขยายฐานปริมาณการขนส่งสินค้าจากกลุ่มลูกค้าเดิม 

 Investment Highlight

2561			 ซื้อเรือมือสองเพิ่ม 1 ลำ� ขนาด 5,000 DWT เพื่อขยายการขนส่งให้ บมจ. บางจาก  
					   คอร์ปอเรชั่น และต่อเรือใหม่เพิ่ม 1 ลำ� ขนาด 2,800 DWT ณ สิ้นปี มีจำ�นวนเรือ 
					   ทั้งสิ้น 12 ลำ� ขนาดนำ�้หนักบรรทุกรวม 35,081 DWT
2562			 ซื้อเรือมือสองเพิ่ม 1 ลำ� ขนาด 5,676 DWT เพื่อขยายการขนส่งในต่างประเทศ  
					   และแผนการตอ่เรือใหมข่นาด 2,800 DWT ทำ�ใหก้องเรือมจีำ�นวนเรือทีเ่พ่ิมขึน้เปน็ 13 ลำ� 
					   มนี้ำ�หนกับรรทกุรวม 40,757 DWT/ตอ่เรือใหม ่1 ลำ�ขนาดนน.บรรทกุ 2,802 DWT 
2563			 รับเรือตอ่ใหมจ่ากปกีอ่น 1 ลำ� ขนาดนน.บรรทกุ 2,802 DWT/ ขายเรือออกไป 2 ลำ� / 
					   กองเรือของบริษัทมีจำ�นวน 12 ลำ� มีน้ำ�หนักบรรทุกรวม 38,947 DWT และต่อเรือ 
					   เพิ่มอีก 1 ลำ� ขนาด 2,802 DWT
2564			 กองเรือ VL มกีารเพ่ิมจำ�นวนขึน้เปน็ 13 ลำ� มนี้ำ�หนกับรรทกุรวม 41,749.76 DWT

 Risk Factor

ความ			 ความเส่ียงจากการพ่ึงพิงคู่ค้ารายใหญ่อาจส่งผลกระทบอย่างมีนัยสำ�คัญ หากคู่ค้า 
เสี่ยง			 รายใหญ่หยุดการประกอบธุรกิจชั่วคราวหรือการบอกเลิกจ้างบริษัท แต่เนื่องจาก 
ด้าน			  ความตอ้งการใชผ้ลิตภณัฑป์โิตรเลียมยงัมคีวามตอ้งการอยา่งตอ่เนือ่ง จงึคาดวา่เหตกุารณ์ 
กลยุทธ	์	 ในการประกอบธุรกิจจะไม่เกิดขึ้น นอกจากนี้บริษัทยังมั่นใจว่ามาตรฐานการขนส่งที่ 
					   เน้นด้วยคุณภาพ ความปลอดภัย ความตรงต่อเวลาในการขนส่ง และความสัมพันธ์ 
					   อันดีที่มีอย่างยาวนานมากกว่า 20 ปี ทำ�ให้บริษัทได้รับความไว้วางใจและต่อสัญญา 
					   ระยะยาวอย่างต่อเนื่องจนถึงปัจจุบัน อีกทั้งบริษัทยังได้วางแผนที่จะเพ่ิมการขนส่ง 
					   ในคู่ค้ารายอื่นๆ
ความเสี่ยง	น้ำ�มนัในการดำ�เนนิการใหบ้ริการขนส่งยงัเปน็ตน้ทนุหลักทีส่ามารถส่งผลกระทบตอ่ผล 
ด้านการ	 ประกอบการของบริษัท เนื่องจากราคาน้ำ�มันขึ้นอยู่กับความต้องการของตลาดโลกซึ่ง 
ดำ�เนิน		 อยูน่อกเหนอืการควบคมุของบริษัท ดงันัน้ในการจัดทำ�สัญญาใหบ้ริการกบัคูค่า้ บริษัทได ้
งาน				  พิจารณาในส่วนของตน้ทนุคา่น้ำ�มนัเพ่ือประเมนิวา่มคีวามคุม้คา่ของการใหบ้ริการ ทัง้นี้ 
					   หากเกดิการผนัผวนของราคาน้ำ�มนัเกนิกวา่ทีค่าดการณไ์วร้ะหว่างชว่งอายสัุญญา บรษัิท 
					   สามารถเจรจากบัคูค่า้เพ่ือขอปรับอตัราคา่บริการได ้ความเส่ียงดงักล่าวจงึไมก่ระทบตอ่ 
					   ผลประกอบการอย่างมีนัยสำ�คัญ อีกทั้งบริษัทยังได้มีการวางมาตรการควบคุมการใช้ 
					   น้ำ�มันให้เกิดความคุ้มค่าสูงสุดโดยการกำ�หนดความเร็วของเรือให้เหมาะสมและ 
					   ไม่กระทบต่อระยะเวลาการขนส่ง
ความเสี่ยง	ความเส่ียงจากความผันผวนของอัตราแลกเปล่ียนโดยบริษัทมีรายได้จากการขนส่ง 
ด้าน			  ระหว่างประเทศมีการชำ�ระเป็นสกุลเงินดอลลาร์ ดังนั้นบริษัทจึงมีการบริหารจัดการ 
การเงิน		 โดยการแบ่งค่าใช้จ่ายบางส่วนไว้เป็นสกุลเงินดอลลาร์ หรือการซื้อขายที่เป็นสกุลเงิน 
และบัญชี	 ดอลลาร์ เช่น การลงทุนซื้อเรือ บริษัทจะมีการทำ�สัญญาซื้อขายล่วงหน้าสำ�หรับ 
					   สกุลเงินนั้นๆ ไว้

VLดันมาร์จิ้นโค้งแรกแตะ25%
ตุนสัญญาให้บริการยาว13ปี


